
ILE  /  TOP PAGE REVIEW

会社の魅力を、相談する理由へ。
トップページ無料診断｜記入済み見本

対象：ILEのトップページ改善過程。2026年10月24日の保存画面と改善記録から作成した自社サイトの見本です。顧客への納品実績では
ありません。

変更前の保存画面 ／ 2026年10月24日保存 改善過程の保存画面 ／ 2026年10月24日保存

診断の結論

対話から価値を見つける姿勢は、このサイトの核。依頼できる仕事・担当した実物・申し込み後の流れを結びつける
ことを優先します。

6つの観点で確認したこと

第一印象
会社の姿勢を、訪問者の悩みと結びつける。

依頼内容
英語の領域名を、具体的な日本語で補う。

選ぶ理由
対話を、仕事の進め方と成果物に結びつける。

信頼の根拠
実画面と、ILEが担当した内容を見せる。

申し込み導線
無料診断の対象と受け取れるものを示す。

検索への説明
採用・育成・Webなど、事業の具体語を添える。

最初に直す、3つのこと

01 依頼できる仕事を、日本語で示す。
確認：ブランド名だけでは依頼内容の解釈が必要。
改善：採用・定着／育成・Webを入口にし、最初に取り組むことを添える。

02 理念の説明から、仕事の実物へ進める。
確認：考え方に加え、担当範囲を判断する材料が必要。
改善：許可済み事例の画像と担当内容、年間伴走の最初の3か月の例を示す。

03 相談前に、受け取れる価値を見せる。
確認：ボタンだけでは、申し込み後に何が始まるか分かりにくい。
改善：無料診断の対象・レポート見本・受け取り方法を明示する。

上記の改善案は公開ページの表現・構造・導線に基づくものです。行動や売上への影響は仮説であり、アクセス解析・問い合わせ実績による検証は含みません
。
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